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คนที่สำเร็จ! จะไม่มี “ข้อแม้ ข้อแก้ตัว”
ดร.บุญชัย โต๊ะสุวรรณวณิช

เอไอเอ ประเทศไทย
ALL OF FAMEH

ตัวแทนขาย  Digital Face to Face คนแรกของประเทศ
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อาชีพตัวแทนขายประกันชีวิต! ไมมีตอกบัตร ไมมีเงินเดือน

แตมีรายไดประจําจากผลตอบแทนท่ีสูงกวาอัตราเงินเดือนของ

คนทํางานออฟฟศท่ัวไป มีโอกาสในการเรียนรูทุกแงมุมของ

ชีวิตอยูตลอดเวลา นับวาใครท่ียึดอาชีพตัวแทนประกันชีวิต 

จนเปน “คนท่ีสําเร็จ” ไดแลว เสมือนวาเขาคือ หน่ึงในยอด

มนุษยทีเดียว!!

โอกาสน้ี The Coach Agent คอลัมนเพ่ือคนชอบการขาย

จาก INNWhy Magazine Online ขอนําประสบการณความ

สําเร็จของ “ดร.บุญชัย  โต๊ะสุวรรณวณิช” นักขาย   

มือทอง และผูบริหารฝายตัวแทน เอไอเอ ประเทศไทย  มา

แชรใหผูติดตามไดรับสาระแนวคิดแนวทางท่ีเขา “โคชช่ิง” 

ตัวเองและทีมงานจนบรรลุเปาหมายมาไดตลอด 28 ป ซ่ึง

ไมใชแคสําเร็จธรรมดาแตเขายังเปนหน่ึงในตัวแทนระดับ 

Hall of Fame ท่ี “เอไอเอ ประเทศไทย” ตองบันทึก

ประวัติศาสตรเขาไวตลอดกาล

“ดร.บุญชัย  โตะสุวรรณวณิช” หรือ “ดร.โตะ” ผูอํานวย

การภาคระดับสูง ภาคนําทอง 273 เอไอเอ ประเทศไทย เขา

อยูในอาชีพตัวแทนประกันชีวิตยาวนานถึงวันน้ี 28 ป โดย

ในป 2012 เขาไดรับรางวัลสูงสุดในชีวิตตัวแทนเปนรางวัล 

Hall of Fame คร้ังแรก ควบคูกับงานดานบริหารทีมงานอีก 

30 หนวย และตัวแทนประมาณ 300 คน 

ครับวันท่ี 1 สิงหาคม 2564 ท่ีจะถึงอีกไม่ก่ีวัน

ผมจะอายุงานในเอไอเอครบ 29 ปีนะครับ

รางวัล AIA Hall of Fame นะครับ ได้ท้ังส่วนตัว

และของภรรยาผม ได้คร้ังแรกในปี 2012 

และคุณสุขวสา โต๊ะสุวรรณวณิช ปี 2016 

เราสองคน ถือเป็นสามีภรรยาท่ีได้รับรางวัลสูงสุด

ของ AIA คือ Hall of Fame ท้ังคู่

ตัวแทนขาย  Digital Face to Face คนแรกของประเทศ
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หนึ่งในอาชีพมหัศจรรย�ของผู�คนที่สำเร็จ! 

ก็คืออาชีพ “ตัวแทนประกันชีวิต” เมื่อใครคนใด

ก�าวสู�เส�นทางอาชีพนี้แล�ว จนถึงจุดหนึ่ง เขาจะพบว�า

ตลอดเวลา เขาสามารถใช�ชีวิตได�อย�างอิสระ 

ไร�พันธนาการจากเวลา และความวิตกทางการเงิน!!

คนที่สำเร็จ! จะไม่มี “ข้อแม้ ข้อแก้ตัว”
ดร.บุญชัย โต๊ะสุวรรณวณิช

เอไอเอ ประเทศไทย
HALL OF FAME
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การไดรับรางวัล Hall of Fame น้ันถือเปนเกียรติประวัติของ

ตัวแทนอยางสูงสุดในอาชีพ เพราะทุกคนจะไดรับการเชิดชู

เกียรติบันทึกภาพสีน้ํามันแขวนโชวในหอง Hall of Fame สถาน

ท่ีพิเศษท่ีจัดไวสําหรับการบันทึกประวัติศาสตรตัวแทนผูทรง

เกียรติของบริษัท AIA ในประเทศไทย และ AIA สํานักงาน

ใหญ ฮองกง ทุกคน (ปจจุบันฮองกงเปล่ียนเปนภาพ Digital 

แทน)
 

“การทํางานของผมต้ังแตเร่ิมจนถึงวันน้ี ผมยึดแนวคิด

แนวทางวา ตองไมมีขอแมบนเสนทางสูความสําเร็จ ผม

คิดวาถาเราตองการความสําเร็จจริงๆ จังๆ นะครับ คือ 

ขอท่ี 1 เขาจะไมมีคําวาขอแม ขอท่ี 2 เขาจะไมมีคําวา    

ขอแกตัว” 

จากความสําเร็จของครอบครัว “โตะสุวรรณวณิช” ในเสน

ทางอาชีพตัวแทนประกันชีวิตใตชายคาบานหลังใหญ เอไอเอ 

ประเทศไทย นํามาซ่ึงการถายทอดประสบการณใหผูอานได

ติดตามกันวา ตลอดเวลา 28 ป หลังจากเขาตัดสินใจเปล่ียน

ชีวิตจากการเปน ผูแทนขายสินคาวัสดุกอสรางปูนซีเมนต

ไทย มาเปนตัวแทนประกันชีวิตน้ัน เขาตองผานอะไรมาบาง 

และมีความยากในวิชาชีพอยางไร แลวอะไรทําใหเขาสามารถ

พิชิตความสําเร็จตอเน่ืองมาจนถึงวันน้ี

“ดร.โตะ” กลาววา คนท่ีไดรับรางวัล Hall of Fame ในอดีต 

AIA ไดกําหนดวาจะตองเปนตัวแทนท่ีทํากฎเกณฑไดครบ 2 

ขอขอท่ี 1 คือตองสามารถพิชิตคุณวุฒิ Summit Club หรือคุ

ณวุฒิเดินทางไปประชุมตางประเทศ สมัยกอนเม่ือเขาเร่ิมเปน

ตัวแทนใหม  Summit Club หน่ึงคร้ังจะใชเวลา 2 ป หรือ 24 

เดือน  ซ่ึงการจะไดรับรางวัล Hall of Fame ตัวแทนตองพิชิ

ตคุณวุฒิ Summit Club ได 12 คร้ัง
 

“Summit Club เปนคุ ณวุฒิของบริษัทตางๆ ถาเปนของ 

AIA ก็เปนคุณวุฒิท่ียากกวา MDRT เพราะ Summit Club 

มีการวัดผลงานในหลากหลายปจจัยไมวาจะเปนจํานวน

เบ้ียประกันหรือคานายหนา ผลงานของสัญญาเพ่ิมเติม

และสัญญาประกันภัยอุบัติเหตุ เร่ืองจํานวนราย และเร่ือง

ของอัตราย่ังยืนของกรมธรรม ขณะท่ี MDRT สามารถ

เลือกติดคุณวุฒิน้ีได ดวย 1.  เบ้ียประกันปแรก หรือ FYP  

2. เลือกคานายหนาปแรกหรือ FYC  3. รายไดตอป และ

มีคานายหนาปแรกข้ันต่ําตาท่ี MDRT กําหนดไว อยางใด

อยางหน่ึงได” 

ดร.โตะ อธิบายเสริมวา การติดคุณวุฒิ 

Summit Club 12 คร้ังเปนกฎเกณฑ

ขอแรกของผูท่ีจะพิชิตรางวัล Hall of 

Fame เทาน้ัน เพราะยังมีขอ 2 คือ

ตองมีอายุงาน 20 ป และระหวางทางจะ

ตองไมมีหลุดจากสัญญาการเปนตัว

แทนประกันชีวิต

จะต้องไม่หลุดไปนะครับ เพราะฉะน้ันต้องมี

การรักษาความสําเร็จอย่างต่อเน่ืองยาวนาน

ถึง 20 ปีซ่ึงโดยส่วนตัวผมสามารถทํา 

Summit Club ได้เร็วกว่ากําหนดโดยใช้เวลา

เพียงแค่ 17 ปีก็ครบ 12 คร้ัง Summit Club

โดยท่ีอายุงานยังไม่ถึง 20 ปี

AIA ก็มอบรางวัลน้ีให้ในช่ือใหม่ เรียกว่า 

Young Hall of Fame และอีก 3 ปีต่อมาครบ

อายุงาน 20 ปี AIA ก็มอบ Hall of Fame ให้ผม
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สุดทาย “ดร.บุญชัย โตะสุวรรณวณิช” หรือ “ดร.โตะ” มี

ขอคิดฝากถึงนักขายตัวแทนท่ีปรึกษาการเงินทุกคนวา ใหมี 

“หัวใจนักขาย 3 ขอ” ในการโคชช่ิงตัวเองเพ่ือใหอยูในอาชีพ

อยางย่ังยืน คือ 1.ใหมองผลประโยชนลูกคามากอนเสมอ  

ขอ 2 มีความจริงใจตอลูกคา เสนอขอมูลใหครบท้ังผล

ประโยชน และเง่ือนไข เหมือนเหรียญ 2 ดาน  ขอท่ี 3 คือ

คําวาขยัน อดทนอดทนและอดทน (อดทน 3 อดทน) แลว

ความสําเร็จตอเน่ืองยาวนานก็จะเกิดข้ึนกับทุกคน เชนกัน!!

กิจกรรมสังคม ของ

ดร.บุญชัย โต๊ะสุวรรณวณิช

ประธานชมรมซูปเปอร์ไวเซอร์ ปี 2541

ประธานสโมสรล้านเหรียญโต๊ะกลมภาคประเทศไทย

ปี 2540-2541, 2542-2543 (รวม 2 สมัย)

ท่ีปรึกษาอาวุโสฝ่ายขายทัพจันทรา ต้ังแต่ ปี 2552-ปัจจุบัน

ท่ีปรึกษาสโมสรฝึกการพูดเครือทีมทอง ปี 2551-2554 

A&H AMBASSADOR ประเทศไทย ปี 2549-2557 

Corporate Solution Ambassador (ฝ่ายประกันกลุ่ม)

ปี 2535, 2563-2564

ประธาน MDRT AIA THAILAND ปี 2560-2562

ประธาน CMF (China Million Forum) ปี 2563-2564

ผู้ดําเนินรายการ Wealth Talk (ผ่าน App Wealth 24 Hrs)

สัมภาษณ์ คุณหมอผู้เช่ียวชาญหลากหลายสาขา 

ในหัวข้อ “สุดยอดแพทย์ สุดยอดการรักษาสมัยใหม่” 

ปี 2563-ปัจจุบัน

เขาย้ําวา คนสําเร็จจะไมมีขอแกตัว คนสําเร็จไมรูจักคําวา 

ขอแม  คนสําเร็จมีแตเปาหมายท่ีชัดเจนแลวก็ลงมือปฏิบัติ

จริงจัง แลวก็ทําตอเน่ืองอยางมีวินัย ดวยงานตัวแทนประกัน

ชีวิตไมมีใครมาคอยบังคับ เปนอาชีพอิสระ หัวหนาหนวย

ไมใชผูบังคับบัญชาท่ีมาช้ีเปนช้ีตายในเร่ืองความกาวหนาและ

ความสําเร็จของใคร

“ความสําเร็จของเราอยูบนความสามารถของเราใน      

ธุรกิจประกันชีวิตเช่ือวาเกือบ 100 เพราะฉะน้ันน่ีคือส่ิงท่ี

ผมยึดคติพจนวา ไมมีขอแมบนเสนทางสูความสําเร็จ ผม

มีความเช่ืออยางน้ีมาตลอดระยะเวลาของการทํางาน”

และเม่ือวันหน่ึงการขายประกันชีวิตเปล่ียนไปดวยเหตุสุดวิสัย

ภายใตสถานการณโรคระบาดของเช้ือไวรัสโคโรนา หรือ 

โควิด-19 ผูคนนอกครอบครัวไมสามารถพบปะใกลชิดกันได

สะดวก ตองมีระยะหางตอกัน เปนการทํางานท่ียุงยากมาก 

ข้ึนของคนในอาชีพตัวแทน ดวยเหตุน้ี เอไอเอ ประเทศไทย 

จึงสงเสริมใหตัวแทนเรียนรูการขายประกันแบบ Digital     

Face to Face หรือท่ีเรียก DF2F ข้ึน “ดร.โตะ” ก็ไมมีขอแม

ท่ีจะเรียนรูและนํามาปรับใชกับสถานการณอยางรวดเร็ว

แลวเขาก็กลายเปน “คนแรก” ในเอไอเอ ประเทศไทย และ

เปนตัวแทนประกันชีวิตคนแรกท่ีสรางประวัติศาสตรหนาใหม

ยุค New Normal ขายประกันชีวิตผานระบบ ดิจิตัล เฟซทู

เฟซ หรือขายประกันแบบไมตองไปเจอตัวลูกคาโดยใชเคร่ือง

มือส่ือสารออนไลนผานโซเชียลมีเดียสําเร็จ เม่ือวันท่ี 20 

เมษายน 2563 ลาสุด เอไอเอพัฒนารูปแบบการสงงานแบบ

ไมตองไปพบปะลูกคาโดยตรงสามารถสงผานออนไลนไดเรียก

วา นวัตกรรม AIA iSign ซ่ึงถือเปนแหงแรกในประเทศไทย 

โดยไดเพ่ิมฟงกช่ันการลงลายมือช่ืออิเล็กทรอนิกส (iSign)  

ซ่ึงจะเปนการตรวจดูเอกสารและแนบเอกสารออนไลนบน

อุปกรณมือถือสมารทโฟน หรือแท็บเลตของลูกคา ผานการสง

ลิงคท่ีมีความปลอดภัยใหแกลูกคาทาง SMS และ/หรือ 

อีเมล เพ่ืออํานวยความสะดวกแกลูกคาในกระบวนการสมัคร

ทําประกันภัยรูปแบบใหมผานตัวแทนประกันชีวิตแบบไมพบ

หนาซ่ึงเขาก็เปนคนท่ีสงงานไปเปนเคสแรกในระบบใหมน้ี

อีกเม่ือวันท่ี 20 พฤษภาคม 2564 ท่ีผานมา

เราใช้โทรศัพท์แล้วก็ใช้เคร่ืองมือส่ือสาร ไม่ว่าจะเป็นไลน์ 

แอปพลิเคข่ัน หรือการประชาสัมพันธ์ตัวเองผ่านเฟสบุ๊ค 

เอไอเอถือเป็นบริษัทอันดับ 1 ท่ีเปิดตัวการนําส่งผลงาน

ระบบดิจิตัล เฟซทูเฟซเป็นคร้ังแรกในประเทศไทย 

ผมก็มีโอกาสส่งงานและอนุมัติ เคสแรก เป็นคร้ังแรก

ของประวัติศาสตร์ธุรกิจประกันชีวิตไทย
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